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Personalberatung

e-m g Eva-Maria Groth

Digitalisierung des offentlichen Schienenpersonennahverkehrs — 6kologische,
sichere, effiziente, verfugbare und komfortable Personenbeférderung

Unser Kunde ist ein mittelstandisches, erfolgreiches Berliner Unternehmen und Anbieter von
hochwertigen Systemen im Bereich Hard- und Software flir nationale und internationale
Unternehmen des Schienenpersonennahverkehrs (SPNV). Die Innovationskraft und die hohe
Produktqualitat werden seit Gber 35 Jahren sehr geschatzt.

Aufgrund der bestehenden Anforderungen an die Eisenbahnverkehrsunternehmen bietet er fur die
Fahrzeug- und Betriebsausrustung optimale Teil- oder Komplettldsungen (Hardware und
Software), die mit anderen Systemen bestens interagieren.

Um den Bedirfnissen des Marktes auch zukiinftig gerecht zu werden, erweitert er darber hinaus
sein Dienstleistungs- und Produktportfolio durch neue Losungen zur Videoanalytik, um
Belegungserkennung und Fahrgastlenkung zu realisieren. Damit kbnnen bisherigen und neuen
Kunden zusatzliche innovative Steuerungsinstrumente angeboten werden.

Wir suchen zur Verstarkung des Vertriebsteams eine engagierte und interessierte Persdnlichkeit
als

Vertriebsmitarbeiter (m/w)

im Direktvertrieb von Videoanalytik-Systemen fiir den Schienenpersonennahverkehr

Ihr Arbeitsfeld

e Der Schwerpunkt Ihrer Tatigkeit wird die Markterschlielung und Vermarktung unserer
neuen Lésungen zur Videoanalytik an neue Kunden und an Bestandskunden sein.

e Sie besuchen deutschlandweit Kunden und Interessenten, um die Produkte und
Dienstleistungen vorzustellen, die Anforderungen und Wunsche der Kunden
kennenzulernen und gemeinsam mit den Kunden Lésungen zu erarbeiten.

e Dabei unterstlitzen Sie sowohl das erfahrene Vertriebsteam als auch das Projekt- und
Entwicklungsteam, die beide Uber langjahrige fachliche und umfangreiche
Kundenkenntnisse verfugen.

¢ Die Kundenanforderungen stimmen Sie im Unternehmen mit der Vertriebsleitung sowie mit
dem Projekt-und Entwicklungsteam ab.

e Sie erarbeiten die Angebote, begleiten diese bis zum Vertragsabschluss und Gibernehmen
die After-Sales-Betreuung.

e Aufgrund Ihrer vorhandenen oder zukinftigen Markt- und Kundenkenntnisse wirken Sie an
der Weiterentwicklung der Produktpalette mit.



lhr Profil

Sie kennen sich bestens mit Videosystemen, deren Einsatz zur Videoanalytik und

Systemanwendungen zur Videouberwachung aus.

Sie haben erste Erfahrungen im Vertrieb gesammelt oder Sie sind aufgrund lhrer

derzeitigen beruflichen Tatigkeit sowie lhrer Kontaktstarke und lhres

Kommunikationsgeschicks am aktiven Vertrieb interessiert.

Idealerweise besitzen Sie fachliche Kenntnisse Uber den SPNV, seine Struktur,

Organisation und den Ausschreibungsmarkt und/oder tiber Rechnergestiitzte

Betriebsleitsysteme (RBL), Automatische Fahrgastzahlung (AFZ), Fahrgastinformation usw.
- oder Sie sind bereit, sich dieses Wissen anzueignen.

Ihnen eigen sind Sozialkompetenz, Eigeninitiative gepaart mit Teamfahigkeit,

Verhandlungsgeschick und Reisebereitschaft.

Sie verfiigen Uber sehr gute Kenntnisse der deutschen Sprache sowie gute Kenntnisse der

englischen Sprache, Kenntnisse der franzdsischen Sprache sind von Vorteil.

Unser Angebot

e Eine abwechslungsreiche und herausfordernde Tatigkeit in einem kleinen kreativen,
kooperativen, internationalen und erfahrenen Team

Ein offenes und vertrauensvolles Klima in einem dynamischen und flexiblen Unternehmen
Ein modernes erst kirzlich bezogenes Firmengebaude mit get together-Bereich und Pkw-
und Fahrradparkplatzen

Ein der Aufgabe entsprechendes attraktives Gehalt und Firmenwagen

Vielfaltige Moglichkeiten der personlichen und fachlichen Weiterentwicklung und
Weiterbildung

Haben wir |hr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf lhre aussagefahige Bewerbung! Bitte
senden Sie diese per E-Mail im PDF Format an Eva-Maria Groth
groth@emg-personalberatung.de. Sie steht lhnen vorab auch gern fiir Fragen telefonisch unter
+49(0)33632 59 83 80 oder unter + 49(0)160 2395 112 zur Verfligung.

emg Personalberatung, Eva-Maria Groth, Pettenkoferstr. 16, 10247 Berlin



